
Embudos de Venta 
en LinkedIn

por Charo Pinilla Villaverde



Cómo pasé de tener…

288 Contactos,

70 Artículos publicados y

0 Resultados reales de LI

...en Septiembre 2024



A tener...

y con sólo 1 artículo...

… en Julio 2025

3108 Contactos.
143 Leads en CRM.
2 clientes (3 cerca de serlo).
una potencial colaboración
con un centro...



¿Cómo lo he hecho?

Con una estrategia de DMs

Fácil de implementar 

Y adaptable a otras redes*

Pero antes de contarte cómo…
¿Qué es para ti un embudo de ventas?

*(Haciendo algunos cambios) 



Encontrar

Filtrar

Conversar

Vender

Embudo de Marketing y Ventas

Dime: ¿Tú qué haces para que te encuentren?

Sistema paso a paso que
nos permite:  Cliente Ideal



Las 2 maneras de lograr visibilidad:
                 Estrategias para... 

...Atraer clientes 
P. ej: Postear contenido

Lentas
No controlas
Impredecible
“Post & Pray”

Rápidas (MVP)
Controlas tú
Predecible (KPIs)
“Post and Pay” ¿o no?

...Crear clientes
Emails fríos. Anuncios, DMs

Entonces…¿Por qué preferimos las técnicas de atraer?



Las estrategias de visibilidad para... 

...Atraer clientes 
P. ej: Postear contenido

Parecen eficaces
Muy utilizadas
Podemos
escondernos

Nos sacan de nuestra
zona de confort
Despiertan el miedo al
rechazo 
Poco éticas ¿o no?

...Crear clientes
Emails fríos. Anuncios, DMs

 ¿Cómo creamos un embudo de ventas con DMs?



Desconocidos en Conocidos
Conocidos en curiosos
Curiosos en Interesados 
Interesados en clientes
De clientes en fans

Embudo de Marketing y Ventas

 ¿Que pasos he dado para hacerlo yo?

Mensajes directos en
LinkedIn para convertir a...



Estrategia Paso a Paso de  DMs en LinkedIn

Buscar perfiles de LinkedIn de  clientes ideales

Enviar solicitud de contacto

Si te acepta, enviar DM1: “Gracias. Tengo esto”

Si le interesa. DM2: “ Aquí lo tienes”

Añadir su info a un CRM

Continuar la conversación… “¿qué necesitas?”
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 Pero antes de hacer esto, ¡Cuidado con lo siguiente!  …



Preparación previa

Optimiza tu perfil de LinkedIn,
      ¿Qué problema tiene tu cliente ideal?

Convierte tu feed en un recurso útil
      ¿Qué le interesa a tu cliente ideal?

Escribe los DMs a tu manera,
       con tu voz y ética personal



Advertencias

¡Cuidado con las restricciones de
LinkedIn!

Solicitudes de contacto máx 20 / día
DMs máx 100 / día
Cuidado con las automatizaciones



Caso Práctico
Preparación: Optimiza tu perfil para tu cliente ideal



Preparación: Haz de tu feed un recurso útil para tu cliente
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Busca los perfiles

Paso 1 del  Embudo de Venta
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Conecta

Paso 2 del Embudo de Ventas
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Envía tu mensaje DM1

Paso 3 del Embudo de Ventas
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Envía tu freebie DM2

Paso 4: del  Embudo de Ventas
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Contenido en Redes Sociales

Cursos

Asesorías

Servicio 1:1Actualiza tu CRM…

Paso 5 del  Embudo de Ventas

...Y paso 6: Continua la conversación



Resumiendo: El Viaje
de tu Cliente ideal

Contactos: Audiencia
Freebie: Curiosos y Leads 
Masterclass: Leads 
Compran: Clientes
Recomiendan: Fans

 ¿Dudas? ¿Preguntas? 


